
 

 

AGIPE - CREATION 

GROUPE FIDUCIA* SOCIETE DE  
 
 
 

AGIPE CREATION : 

Un organisme de formation d’accompagnement 
en création / reprise d’entreprise et dédié aux 
salariés en reconversion professionnelle.                                                                                     

 
Notre particularité : 

 
 

AGIPE-CREATION propose des actions de 
formation aux : 

 
SALARIES  

En entreprise, ayant un projet de création 
d’entreprise. 

 

SALARIES 

En reconversion avec un projet de 
création 

  
SALARIES : 

En intrapreneuriat 
 

Ses valeurs : 

Confiance / proximité / l’humain / la satisfaction 
client 

 
 
 
 

 
 

LA GESTION P AR LE DI GI TA L 

 

 

 

 

 

 

 

AGIPE – CREATION 

  

 

 

 
 
 
 

 
*AGIPE : AGIr pour le Promotion de l’Entrepreneuriat

Organisme de formation en création / reprise d’entreprise 

dédié aux salariés. 

 

Un organisme de formation d’accompagnement 
en création / reprise d’entreprise et dédié aux 
salariés en reconversion professionnelle. 
 
Notre particularité : 

 
 
AGIPE-CREATION propose des actions de 
formations individualisées aux : 
 

 SALARIES  

En entreprise, ayant un projet de création / 

reprise d’entreprise. 
 

 SALARIES 

En reconversion avec un projet de création / 
reprise d’entreprise.   

 SALARIES  

En convention d’intrapreneuriat avec 
l’employeur. 
 

 SALARIES  

Inscrits au pôle emploi en tant que demandeur 
d’emploi ou en CSP. 
 
AGIPE-CREATION est un organisme du Groupe FIDUCIA (Holding 

d’expertise économique, consulting et Formations) 

Rue des Castors 
38150 Salaise-sur-sanne 

 

+33(0)4 26 05 78 04 

 
contact@agipe-creation.fr 

Ronnel FALANA, Consultant formateur certifié. Gérant-Fondateur AGIPE CREATION. 

 
Crédit photo : Laurent LICARI CORPORATE 



 

Ce parcours de formation est destiné aux porteurs de projets dans le domaine de 

l’artisanat. Il s’agit des métiers du bâtiment (la plomberie, le gros œuvre etc.), la 

menuiserie, plomberie etc. 

AGIPE-CREATION est un organisme de formation, marque du Groupe FIDUCIA RF,  dédié 

à l’ante-création, et  ciblant uniquement les créateurs d’entreprise ; (entreprise  non encore 

créée ou en création). Les actions de formation de AGIPE-CREA sont  déclinées en 

présentiel ou en distanciel, avec des parcours en alternance ou en   continu. 

CREATEUR D’ENTREPRISE 

 

 

 

  

 

 

 

 

DISPOSITIF D’ACCOMPAGNEMENT 

 « Réussir ma création d’entreprise, Accompagnement individualisé, spécial 

artisan » 

(14 heures) 

Code action : FCRE-AISA 
 

 
 
 

 
 
 
 

 

 

 

 

Avoir un projet de création relevant du secteur de l’artisanat  

Avoir déjà identifié clairement l’offre de service que je 

 

Avoir plus ou moins des idées sur mon marché, des 

concurrents ou partenaires  

Avoir plus ou moins évalué le coût de mon projet et les 

 

 
 

Structurer mon projet  

Valider mes idées et évaluer la rentabilité de mon activité  

Connaître ou approfondir mes connaissances sur les statuts 

 

Avoir les bases sur la notion de pilotage d’entreprise. 

FORMATION 

COURTE 

*14 heures dont 9h en centre et 5h en travaux individuels 1 



 

 

 

 

OBJECTIFS GÉNÉRAUX 

 
Valider avec l’artisan son modèle économique 

Travailler sur les outils commerciaux et la 

stratégie commerciale à déployer 

Etude des statuts juridiques 

Accompagner l’entrepreneur dans la 

budgétisation de son activité et lui permettre 

d’identifier les points clés du pilotage 

d’entreprise. 

CONTENUS DES SESSIONS 

 
Cadre règlementaire et stratégie commerciale 

Les statuts juridiques 

La gestion prévisionnelle financière 

Le pilotage d’entreprise 

 

 
 
 

COÛT DE LA FORMATION 
 

Cette formation peut être prise en charge 

financièrement par le pôle emploi pour les 

demandeurs d’emploi régulièrement inscrits  

à pôle emploi 

Pour plus d’informations sur les modalités     de 

financement pour les personnes non inscrites 

à pôle emploi, s’adresser par mail à : contact @ 

agipe-creation.fr 

 

 
Financement CPF ou fonds 
propres 

 
Coût de la formation : 1330 € 

ACCES AUX FORMATIONS 
 

1re étape : Pour toute inscription à la session, 

merci de prendre contact avec nous : 

contact@agipe-creation.fr  

2e étape : Un RDV d’une heure environ en 

présentiel ou en distanciel nous permettra de 

faire un point sur votre projet, vos besoins 

ainsi que transition Pro pour intégrer le 

parcours de formation. 

Les modules sont dispensés en présentiel ou 

en distanciel selon votre choix ainsi que vos 

disponibilités.  

 

3e étape : Cette étape validée, vous recevrez 

par mail les informations relatives à la session. 

 
 
 

3 RAISONS DE CHOISIR AGIPE-CREATION : 

- Nos formateurs sont certifiés et ont accompagné plus de 200 chefs d’entreprises 
sur leur projet de création - reprise ; 

- Le suivi est personnalisé et les études de cas portent sur       votre projet ; 

- Nos formateurs sont avant tout, des entrepreneurs. 
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CREATEUR D’ENTREPRISE 
 

Ce parcours de formation est dédié aux porteurs de projets dans tout secteur 

d’activité, partant du commerce à la prestation de service en passant par la 

restauration, la petite industrie etc. 

 
 

 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 

 

DISPOSITIF D’ACCOMPAGNEMENT 

« Réussir ma création d’entreprise – Accompagnement individualisé (tout projet) » 

(21 heures) 

Code action : FCRE-AI 
 
 

 

 

 

Avoir un projet de création dont l’idée est claire et concrète  

Avoir déjà identifié clairement l’offre de services que 

je     

Avoir plus ou moins des idées sur mon marché, mes 

concurrents ou partenaires  

Avoir plus ou moins évalué le coût de mon projet et les 

 

 
 

Structurer mon projet  

Identifier les outils commerciaux à décliner pour mon 

 

Etablir une stratégie commerciale 

Etablir ou valider mon prévisionnel financier et évaluer la 

rentabilité de mon activité  

Connaître ou approfondir mes connaissances sur les statuts 

 

Avoir les bases sur la notion de pilotage d’entreprise  

Identifier les acteurs de mon territoire impliqués dans le 

processus de création. 
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OBJECTIFS GÉNÉRAUX 

 
Travailler et valider le modèle économique 

Travailler sur les outils commerciaux et la 

stratégie commerciale à déployer 

Etude des statuts juridiques 

Accompagner l’entrepreneur dans la 

budgétisation de son activité et lui permettre 

d’identifier les points clés du pilotage 

d’entreprise. 

CONTENUS DES SESSIONS 

 
Le modèle économique 

La stratégie et action commerciale 

Les statuts juridiques 

La gestion financière et business plan 

Le pilotage et environnement comptable 

Coaching sur la présentation de votre projet 

 

 
 
 

COÛT DE LA FORMATION 
 

Cette formation peut être prise en charge 

financièrement par le pôle emploi pour les 

demandeurs d’emploi régulièrement inscrits  

à pôle emploi 

Pour plus d’informations sur les modalités   de 

financement pour les personnes non inscrites 

à pôle emploi, s’adresser par mail à : contact @ 

agipe-creation.fr 

 

 
Financement CPF ou Fonds 
propres 

 
Coût de la formation : 1995 € 

ACCES AUX FORMATIONS 
 

1re étape : Pour toute inscription à la session, 

merci de prendre contact avec nous : 

contact@agipe-creation.fr  

2e étape : Un RDV d’une heure environ en 

présentiel ou en distanciel nous permettra de 

faire un point sur votre projet, vos besoins 

ainsi que transition Pro pour intégrer le 

parcours de formation. 

Les modules sont dispensés en présentiel ou 

en distanciel selon votre choix ainsi que vos 

disponibilités.  

 

3e étape : Cette étape validée, vous recevrez           

par mail les informations relatives à la session

 
 
 

3 RAISONS DE CHOISIR AGIPE-CREATION : 

- Nous nous adaptons à vos disponibilités ; 

- Nous accompagnons tout type de projet ; 

- Avec AGIPE, votre projet prend une dimension pratique et non théorique. 
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CREATEUR D’ENTREPRISE 
 

Ce parcours de formation est dédié aux porteurs de projets dans les secteurs de 

l’économie sociale et solidaire. Il s’agit de projets ayant un impact 

environnemental, écologique, social etc. avec une performance économique du 

business model. 

 
 
 

 
 
 
 

DISPOSITIF D’ACCOMPAGNEMENT 

Formation créateur-repreneur d’entreprise 

Projet de création en Economie Sociale et Solidaire (ESS)  

(24 heures) 

Code action : FCRE-ESS 
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Avoir un projet de création d’entreprise dont le modèle 

économique est validé  

Avoir déjà identifié clairement l’offre de service que je 

 

Avoir évalué les éléments nécessaires pour moi pour le 

lancement de l’activité  

Avoir identifié toutes les charges inhérentes à l’activité  

 
 

Réaliser le montage de mon plan de financement  

Réaliser le montage de mon compte prévisionnel de résultat  

Réaliser mon plan de trésorerie ainsi que l’évaluation de la 

rentabilité de ma future activité  

Savoir lire e t  commenter un compte de résultat et des   

soldes intermédiaires de gestion. 

*24 heures dont 14h en centre et 10h en travaux individuels 



 

 

 

 

OBJECTIFS GÉNÉRAUX 

 
Réaliser le montage du plan de financement 

Réalisation du montage du compte de résultat 

Montage de plan de trésorerie 

Auto-évaluation de la rentabilité d’une activité 

commerciale et évaluation des dossiers par un 

expert-comptable. 

CONTENUS DES SESSIONS 

 
L’ESS - Définition et principes fondateur + 

définition de l’objet social 

Définition du modèle économique, stratégie 

commerciale, Les statuts juridiques de l’ESS 

Business plan financier et environnement        

comptable. 

 
 
 
 
 

 

COÛT DE LA FORMATION 
 

Cette formation peut être prise en charge 

financièrement par le pôle emploi pour les 

demandeurs d’emploi régulièrement inscrits  

à pôle emploi 

Pour plus d’informations sur les modalités  de 

financement pour les personnes non inscrites 

à pôle emploi, s’adresser par mail à : contact @ 

agipe-creation.fr 

 

 
Financement CPF ou Fonds 
propres 

 
Coût de la formation : 2280 € 

ACCES AUX FORMATIONS 
 

1re étape : Pour toute inscription à la session, 

merci de prendre contact avec nous : 

contact@agipe-creation.fr  
 

2e étape : Un RDV d’une heure environ en 

présentiel ou en distanciel nous permettra de 

faire un point sur votre projet, vos besoins 

ainsi que transition Pro pour intégrer le 

parcours de formation. 

Les modules sont dispensés en présentiel ou 

en distanciel selon votre choix ainsi que vos 

disponibilités.  

 

3e étape : Cette étape validée, vous recevrez           

par mail les informations relatives à la session

 
 
 

3 RAISONS DE CHOISIR AGIPE-CREATION : 

- Notre formateur est consultant auprès d’entreprise d’ESS ; 

- AGIPE – CREATION est adhérent de la CRESS – Chambre Régionale de l’ESS ; 

- Nous vous mettons en relation avec les acteurs de l’ESS. 
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ATELIERS POUR CREATEUR / CHEF D’ENTREPRISE 
 

Ce portefeuille d’atelier est dédié aux porteurs de projets et chef d’entreprise dans tout 

secteur d’activité, partant de tout secteur d’activité. Le porteur de projet a su évoluer dans 

la construction de son projet et ressent le besoin d’approfondir des thématiques bien précise.  

 
 
 

 
 
 

NOTRE PORTEFEUILLE D’ATELIERS 

Ateliers sur des modules la création – reprise d’entreprise 
Accompagnement sur mesure 

(Volume horaire – à définir) 

Code action : FCRE-EDM 
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Les atelier sont à destination des créateurs d’entreprise ou des 

dirigeants en activités ; 

Qui souhaitent approfondir une thématique précise. 

 
 

 

Définir clairement mon modèle économique, être en mesure  

de proposer des offres claires et sur mesure à mes futurs  

clients et définir mon persona  

D’être en mesure de réaliser une étude de marché  

D’avoir une formation sur l’ensemble des statuts juridiques,  
 

D’être en mesure de mettre en plan mon plan d’action        
commercial et ma stratégie marketing,  

D’être en mesure de réaliser le montage de mon Business plan 
Financier.  



 

 

 

 

OBJECTIFS GÉNÉRAUX 

 
Accompagner le dirigeant ou futur dirigeant 

dans l’étude de viabilité du projet 

Apporter au dirigeant ou futur dirigeant les 

outils nécessaires pour réaliser une étude de 

son futur marché 

Apporter au dirigeant ou futur dirigeant des 

techniques de collecte, d’analyse et 

d’utilisation des informations recueillies. 

CONTENUS DES SESSIONS 

 
L’étude de marché macro et micro : prendre 

en compte l’état général d’un secteur 

d’activité du point de vue viabilité générale. 

La construction du business plan financier / la 

formation du modèle économique / la 

définition de son statut juridique. 

La mise en plan d’un plan d’action commercial 

et marketing et sa stratégie de 

communication.

 

COÛT DES ATELIERS 
 

 

 

 

 

Ces modules peuvent être prise en charge 

financièrement en fonds propres par le futur 

chef d’entreprise.  

 

Dans le cadre des apports en comptes 

courants, le budget investi est 

remboursable par votre entreprise à la 

création de celle-ci. Pour obtenir un plan de 

financement, s’adresser par mail à :  contact @ 

agipe-creation.fr 
 

 
 

 

 

      ACCES AUX ATELIERS 
 

 
 
 
 

1re étape : Pour toute inscription à la session, 

merci de prendre contact avec nous : 

contact@agipe-creation.fr  
 

2e étape : Un RDV d’une heure environs en 

présentiel ou en distanciel nous permettra de 

faire un point sur votre projet, vos besoins 

ainsi que transition Pro pour intégrer le 

parcours de formation. 

Les modules sont dispensés en présentiel ou 

en distanciel selon votre choix ainsi que vos 

disponibilités.  

 
3e étape : Cette étape validée, vous recevrez           

par mail les informations relatives à la session

 

3 RAISONS DE CHOISIR AGIPE-CREATION : 

- Nos ateliers sont individualisés, on se concentre donc sur votre projet ; 

- Nos formateurs sont également consultant en entreprise, ils disposent donc d’une 
vision plus pratique que théorique ; 

- Nous mettons en avant la réactivité et la disponibilité pour répondre à vos besoins. 
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FOCUS SUR NOS ATELIERS DE FORMATION 
 

 SBM – BPF – SJE 
 

Structurer mon Business Model (ATF-SBM) 
 
 
 
 
     
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Construire mon Business plan financier (ATF-BPF) 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Comprendre les statuts juridiques d’entreprise (ATF-SJE) 
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Les points abordés pendant la 

formation : 

✓ Travailler et valider le modèle 

économique ; 

✓ Identifier l’ensemble des DAS ; 

✓ Décliner l’arbre à produit ; 

✓ Réaliser et interpréter le business 

model ; 

✓ Amorcer l’étude de marché 

 

Les points abordés pendant la formation : 

Cette formation vise à comprendre les 

implications sociales, fiscales et administratives 

des statuts juridiques suivants : 

✓ Le statut juridique de l’autoentreprise  

✓ Le statut juridique de l’Entreprise 

Individuelle  

✓ Le statut juridique de la SARL/EURL et 

la SAS/SASU  

 

 

Il s’agit d’une formation spécifique au 

montage des dossiers prévisionnels.  

A l’issue de la formation, les stagiaires 

repartent avec les techniques et outils de 

réalisation et à l’interprétation du prévisionnel 

financier. 

Les points abordés pendant la 

formation : 

✓ Compréhension du Business plan 

financier et lecture des états 

financiers ; 

✓ Montage du plan de financement, 

compte de résultat et plan de 

trésorerie ; 

✓ Evaluation de la rentabilité de son 

projet. 

 

 



 

 

 

 
 
 

FOCUS SUR NOS ATELIERS 
 PAC – EDM  

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Type ateliers Coûts 

Structurer mon Business model (ATF-SBM) – 3h 
 

340 € (paiement en une fois) 

Les statuts juridiques d’entreprise (ATF-SJE) – 3h 
 

340 € (paiement en une fois) 

Création du Business plan financier (ATF-BPF) – 7h 
 

595 € (Possibilité de paiement 

en deux fois) 

Concevoir mon plan d’action commerciale  - 9h 
(ATF-PAC)  
 

660 € (Possibilité de paiement 

en trois fois) 

Concevoir mon Etude de marché (ATF-EDM) – 9h 660 € (Possibilité de paiement 

en trois fois) 
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Les points abordés pendant la 

formation : 

✓ Partir du persona et du business model 

pour amorcer l’étude du marché ; 

✓ Comprendre la place et les objectifs de 

l’étude de marché dans le processus 

de création-reprise d’entreprise ; 

✓ Mise en œuvre d’une étude de marché 

quantitative et ou qualitative ; 

✓ Les outils et stratégies adéquates de 

réalisations d’une étude de marché 

réussie ; 

✓ Quelques outils pratiques pour réaliser 

son étude du marché. 

 

 

Les points abordés pendant la 

formation : 

✓ Travailler son persona ; 

✓ Travailler la définition du prix et la 

stratégie commerciale ; 

✓ Travailler la mise en œuvre du pan 

d’action marketing ; 

✓ Travailler la mise en œuvre de la 

stratégie de communication et définir 

les outils de communication. 

 

Concevoir mon plan d’action Commerciale (ATF-PAC) 
 

Comprendre et réaliser une étude de marché (ATF-EDM) 
 



 

 

 
Warren BUFFETT, 

Homme d’affaires et investisseur américain. 

« Le meilleur investissement que vous puissiez faire est d’investir 

en vous-même. Plus vous apprenez, plus vous gagner ». 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Faire de la satisfaction de nos 

clients, notre finalité. 

 
 
 
 
 

Faire de la coopération mutuelle, 

un outil de travail 

 
 
 
 
 
 
 
 

Mettre l’humain au 

cœur de nos actions 
 

NOS VALEURS 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
Promouvoir l’entrepreneuriat 

à travers la Form’Action 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

Nos formations sont accessibles aux PSH (Personnes en situation de handicap. 

Notre référent handicap : Ronnel FALANA 

http://www.agipe-creation.fr/

